
    مفهوم فرانشيز

فرانشيز نوعي از كسب و كار است كه بر اساس آن به يك شركت اختيارداده مي شود كه توليدات و : تعريف لغوي فرانشيز

  .يا محصولات شركت ديگر را را بفروشد و در قبال آن مبلغي دريافت كند كه به اين مبلغ ، مبلغ فرانشيز مي گويند

شبكه ارتباطي بين كسب و كارهاي مستقل كوچك مي باشد كه به هر يك از ايـن            فرانشيز يك    :مفهوم عملي فرانشيز  

كسب و كار هاي كوچك اجازه مي دهد كه تحت يك نام تجاري مشترك و يك هويت فعاليت كنند و همگي از يك متد                        

كسب و كـار اسـت   در عمل فرانشيز دقيقا يك استراتژي . و بازاريابي مشترك استفاده كنند  ) كه قبلا آزمايش شده   (موفق  

يك سيستم بازاريابي است كـه هـدف آن ايجـاد يـك تـصوير دربـاره                 ! براي جذب و نگهداري مشتري، نه بيشتر نه كمتر        

محصولات و يا خدمات يك شركت در ذهن مشتري مي باشد، در حقيقت يك روش است براي تعريـف محـصولات و يـا                        

  .خدمات به طوري كه نياز هاي مشتري را ارضا كند

ن پس كسب و كارهاي كوچكي كه تحت شبكه ارتباطي فرانشيز با يكديگر و مشتركا به فعاليت خواهنـد پرداخـت را    از اي 

مي ناميم و شركتي را كه وظيفه آن برقراري اين شبكه و ارائه متـد هـاي موفـق از قبـل                   " كسب و كارهاي تحت پوشش    "

  .مي ناميم" دههماهنگ كنن"آزمايش شده به كسب و كار هاي تحت پوشش مي باشد، 

  :مزاياي فرانشيز

شـما آزادي اي را  . براي كسب و كارهاي تحت پوشش، فرانشيز نوعي كاهش ريسك و امنيت را به همـراه دارد                 :امنيت-١

كه به عنوان صاحب يك كسب و كار مستقل داريد، كنار مي گذاريد تا تبديل به يك جزء از يك گروه شويد كه به همراه                   

ك كسب و كار را پيش مي بريد، و ديگر نيازي نيست كه خودتان نگران روش هاي موثر براي كسب و كار خود                       يكديگر ي 

  .باشيد چرا كه يك سيستم از قبل مطالعه شده و آزمايش شده از سوي هماهنگ كننده در اختيار شما قرار خواهد گرفت

سيـستم  (يـك روش    : ب و كار تعيين مي كنـد       مواردي كه يك هماهنگ كننده براي انجام كس        :سيستم اثبات شده  -٢

براي انجام كسب و كار، يك نام تجاري كه در نظر مشتري ارزش داشته باشد و يك پـشتيباني اوليـه و پـشتيباني                  ) عامل

بلكـه  . مستمر ميباشد كه در نتيجه ديگر نيازي نيست كه شما چرخ را مجددا اختراع كنيد تا بتوانيد از آن استفاده كنيد                 

  .يج تحقيقات از قبل انجام شده ي هماهنگ كننده استفاده خواهيد كرداز نتا

) قدرت خريد گروهي براي از بين بـردن هرينـه هـاي عمليـاتي ب    ) يك سيستم فرانشيز الف :نتايج قابل پيش بيني   -٣

كه تا چه حـد     وابسته به اين  (نتايج قابل پيش بيني     )پيشرفت سريع تر به علت برنامه ي بازاريابي از پيش آزمايش شده پ            

  .را مژده مي دهد) پاي بند سيستم عامل بوده ايد

وقتي كسب و كار شما از حالت مستقل خارج شد و به صورت جزئي از مجموعه بزرگتري در آمـد هزينـه                      : بازار يابي -٤

و در  هاي بازاريابي ميان كسب و كارهاي تحت پوشش تقسيم خواهد شد و همين تعدد شعبات خود نوعي بازاريابي بوده                    

  .نتيجه كسب و كار شما در ذهن مشتري جاي خود را باز خواهد كرد
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